Anton Sanchez Garcia, responsabel de horta do SLG na comarca de As Marifias

Anton Sanchez Garcia é enxerieiro técnico agricola. Nembargantes, a chamada da terra fixo que
optase pola profesion labrega, algo que lle vén de familia. Xunto a outros tres comparieiros, todos
cunha media de idade de trinta anos, fundou Agrecogaliza, unha sociedade laboral que traballa
unha hectarea de invernadoiros e duas e media de leiras ao aire libre. O exemplo de Anton
demostra que a xente nova pode ter unha saida laboral inmellorable no agro, sempre e cando
supere os problemas cos que a desidia da Administracion lastra as actividades agrarias.

“Cos prezos actuais do solo € moi dificil que os
mozos poidan acceder 4 terra para traballar”

m;Vostede, con a penas
trinta anos de idade, é un
caso atipico no actual
panorama labrego?

Os mozos somos excep-
cion. Por exemplo, este mu-
nicipio de Bergondo sempre
foi eminentemente agrario.
Hoxe en dia, en todo o mu-
nicipio, como moito, sé esta-
mos tres explotacions con
xente nova que se incor-
porou recentemente a agri-
cultura. Nos concellos ve-
cifios como Sada ou Oleiros
ainda é peor.
mE a que se debe isto?

A moitas razons. A pri-
meira é que, tanto a nivel
social como familiar, a agri-
cultura considérase coma
un atraso; despois, a xente
que estudia non o fai para

acabar na terra. En segundo
lugar, temos o lastre do

problema urbanistico: € moi
dificil que hoxe en dia a
xente nova poida acceder 4
terra para traballar. Tal e co-
mo estan os prezos do solo é
imposibel que a actividade
agricola sexa rendibel. Os
planeamentos urbanisticos
non se cumpren e cons-

truironse e construen edifi-

cios e casas en terreos de to-
do tipo, incluidos os de uso
agrario e forestal. Daquela,
quen ¢é propietario dun ana-
co de terra agarda a ver se o
dan vendido como solar.
Outro factor importante é
que vivimos unha época na

que non houbo relevo xera-
cional, polo que agora as
condiciéns para comezar
non son doadas para a xente
nova. Os labregos non estan
organizados, unha boa co-
mercializacion faise moi difi-
cil e, ademais, ¢ unha vida
dura no aspecto laboral. Por

riba, a nivel particular sén-
teste illado, pois os teus ami-
gos tefien outro tipo de tra-
ballos con horarios dife-
rentes. Todo isto unido fixo
que lles custase moito de su-
perar os inicios no seu tra-
ballo a moitos labregos mo-
Z0S que conezo.

“As leis fan que as explotacions familiares
non poidan custear a comercializacion”

mNeste veran, algins produtos
horticolas estiveron entre os alimen-
tos que mais subiron. ;Os labregos
que os producen gafiaron mais? ;Pa-
gase un prezo digno polas horta-
lizas?

Normalmente, esta ¢ unha zona un
pouco atipica. Polo que cofezo, ten
mellores prezos para o produtor con
respecto a outros lugares de Galiza
que producen en horta, coma O Rosal.
En canto ao valor que se paga polos
nosos produtos, non é sempre o mes-
mo. Hai xente que ten formas de co-
mercializacion que aproveita ben a es-
casa distancia & Corufa e vende di-
rectamente 4s tendas sacando uns bos
prezos. Pero, polo xeral, quen se que-
da co incremento do valor son os in-
termediarios que hai entre o labrego e
o consumidor.

Por exemplo, se a nds nos estan a pa-
gar a 42 céntimos o quilo de tomate,

véndeselle 4 xente a un prezo entre
0'80 e 1'20 euros, o que supdn mais do
100% de diferencia. E iso no noso ca-
50, que obtemos bos prezos, pois hai
explotacidns que estan a vender o qui-
lo de tomate a 24 e 30 céntimos.
mDaquela, a venda directa é un bo
medio para non ter que deixar os
beneficios en mans de intermedia-
rios. ;Pensa que esta suficiente-
mente apoiada pola Administracion?

Non, todo o contrario. A Adminis-
tracién empuxa na direccién de ter-
mos que pasar por unha rede comer-
cial grande. Todas as leis que se
aproban fan que a unha pequena ex-
plotaciéon familiar lle sexa imposibel
asumir por si mesma os custes que le-
va canda si o xeito de comercializar
predominante.

Por outra banda, os mercados locais
estan sendo moi prexudicados, pois
adoitan a estar en zonas moi atracti-

vas para urbanizar e xa non funcio-
nan ben nin rednen as condicions
necesarias para o seu desenvolvemen-
to.

m;Que se poderia facer, entdn, para
potenciar a venda directa?

A venda directa necesita moita or-
ganizacién, mais ca outros tipos de
venda. Daquela, haberia que tomar as
medidas para que os labregos non
tefan que pasar polos intermediarios
pero que, ao mesmo tempo, iso non
lles supuxese un excesivo custe. Nos
tentamos facelo, e ao comezo custa
mais, xa que cdmpre desefiar un bo
sistema que tefia 0 menor gasto posi-
bel, e iso require organizacion. Ata
que non estas ben organizado, non
che sae rendibel distribuir directa-
mente. Nos cofiecemos a moita xente
que comercializa de maneira directa
dende hai tempo e lle vai ben, e nesa
direccién imos nos.

“O noso principal
problema é a

falta de apoio das
Administracions”

;A que outros problemas
se enfronta hoxe en dia o
sector horticola en Galiza?

Para min, o grande proble-
ma € a falta de apoio de to-
das as administraciéns, tan-
to concellos como a Xunta.
Na zona onde traballamos
nos, os concellos fan politi-
cas urbanisticas para con-
verterse en cidades residen-
cia, e non fomentan as ac-
tividades produtivas. Os
concellos consideran & agri-
cultura como unha activi-
dade residual e un atraso.

Outro dos problemas do
sector € a sta falta de orga-
nizacién. Aos gobernos non
convén que estea organiza-
do e a maioria dos labregos
que traballan actualmente
tefien unha idade avanzada
e xa non lles interesa lan-
zarse a grandes aventuras.
®;Que medidas pensa que
serian necesarias para dar
maior pulo a horta galega?

Dende un punto de vista
politico, os sectores progre-
sistas e de esquerda de-
berian dar un maior apoio a
esta actividade, xa que
poderia xerar moitos postos
de traballo directos e indi-
rectos. A xente nova vaise
traballar féra en precario
cando poderian traballar a
terra ganando o mesmo ou
mais e, de paso, mantendo
con vida o medio rural.
Haberia que facer unha la-
bor de promocién do xeito
de vida labrego e fomentar o
cooperativismo.

Outra cuestion na que se
deberia incidir € acadar que
os labregos tefan poder a
hora de marcar os prezos.
Tamén se deberia reservar
unha porcentaxe de solo
para usos agricolas e pofiela
a venda cuns prezos axeita-
dos para quen vaia desem-
pefiar este actividades
agrarias. A partir de ai, xa
seriamos os labregos os que
teriamos que traballar.



